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I. Datos generales del curso 
 

 

Asignatura : Comercio Internacional Código : 00162 
Requisito : Introducción a los Negocios Internacionales Semestre : 2013-2 
Créditos : 3 Ciclo : V 
 

II. Sumilla 
 
Este curso pone en contacto al alumno con la situación del comercio exterior peruano y con las  
operaciones de comercio internacional: De Exportación, de Importación, de Perfeccionamiento, de 
Tránsito y de Depósito.  

 
El curso le permitirá relacionarse con los documentos comerciales, financieros y aduaneros 
empleados en comercio internacional, así como con los contratos  de compra venta internacional, 

los INCOTERMS 2000 y 2010, los medios de pago utilizados en el comercio internacional, seguros 
de transporte internacional de mercancías; la gestión aduanera básica, los tratados de libre 
comercio, introducción a la logística y el transporte internacional. 

 

III. Objetivos del curso 
 
El  objetivo del curso de Comercio Internacional es facilitar al alumno el conocimiento de 
aspectos relevantes de la Operatividad del Comercio Exterior Peruano y el Comercio 
Internacional, en lo relativo a  documentación, legislación y procedimientos. 
 

IV. Resultados de aprendizaje 
 
Al finalizar el curso, el alumno: 
 

 Explica la importancia del Comercio Internacional 

 Reconoce la importancia y contenido de un Contrato de Compra Venta Internacional de 
Mercancías 

 Aplica de manera correcta los Incoterms 2000 y 2010 

 Identifica los Medios de Pago del Comercio Internacional 

 Reconoce los beneficios de los tratados internacionales relacionados a desgravaciones 
arancelarias y los requisitos principales para acceder a ellos 

 Conoce ciertos conceptos aduaneros básicos y explica los regímenes aduaneros de 
importación, exportación, tránsito, depósito y perfeccionamiento.  

 Elabora a nivel básico un plan de importación o exportación.  

 Reconoce a los operadores de comercio exterior y explica el proceso logístico del transporte 

internacional de mercancías. 

 

V. Metodología 
 
La estrategia de enseñanza aprendizaje incluye diversas técnicas que promueven la participación 
activa del alumno, entre ellas: exposiciones del profesor de conceptos y casuística extraída de la 

realidad nacional e internacional; trabajos de investigación Individual y grupal por parte de los 
alumnos; exposición de los alumnos de temas de investigación y  discusión grupal de casos y 
elaboración de informes. Se recurre también a controles de lectura y prácticas programadas y no 

programadas. 

 

VI. Evaluación 
 
El sistema de evaluación es permanente e integral. La nota de la asignatura se obtiene 
promediando la evaluación permanente (50%), el examen parcial (25%) y  el examen final 
(25%). 
 



El promedio de evaluación permanente resulta del promedio de Prácticas Calificada, 
Actividades Semanales y el Plan de Exportación 
 
Las ponderaciones al interior de la evaluación permanente se describen en el cuadro 
siguiente: 

 

PROMEDIO DE EVALUACIÓN PERMANENTE   50% 

Tipo de evaluación Descripción 
Ponderación 

% 

Exposiciones y Entrega de 
documentos  

Actividades Semanales 5 

Prácticas Calificadas 
 

4  PC 
No se anula ninguna 

25 
 

Trabajos Aplicativos Integrador Plan de Exportación 20 

 
El promedio final (PF) se obtiene del siguiente modo: 

 
        

 PF = (0,25 x EP)  +  (0,50 x PEP) + (0,25 x EF)  
 
 
Dónde: 
 
PF = Promedio Final  
EP = Examen Parcial 
PEP = Promedio de evaluación permanente 
EF = Examen Final 



VII. Contenido programado 
 

SEMANA CONTENIDOS ACTIVIDADES / EVALUACIÓN 

1° 
 

Del 19 al 24 de 
agosto 

 

1. Introducción al curso  
 

2. Importancia y concepto del Comercio 
Exterior 

 
3. Importancia y concepto del Comercio 

Internacional  
 

4. Marco General del Comercio Exterior 
Peruano. 

 
5.  Normatividad Relevante y conceptos 

básicos. 
 

 

 

 
 Socialización 

 Debate en clase  

 

2° 
 

Del 26 al 31 de 
agosto 

 

     1.  El Proceso de Negociación en el CI 
 

2. El Contrato de Compra Venta 
Internacional 

 
3. Aspectos más relevantes 

 
4. Taller de Contratos Compra Venta 

Internacional 
 

 

 

 
 Exposición debate y aprendizaje de 

los temas. 
 Trabajo de investigación 

 
 

 

3° 
 

Del 02 al 07 de 
setiembre 

 

     1.   La Cámara de Comercio Internacional 
 

2. Los Incoterms, diferentes versiones 

 
3. Los Incoterms 2000 - 2010 

 
4. Aplicación de los Incoterms 

 
5. Taller – Casos Prácticos 

 
 

 

 Lectura de las fuentes de 
información  

 Debate en clase 
 Taller de aplicación 

 Práctica 01 
 

4° 
 

Del 09 al 14 de 
setiembre 

 
     1.   Comunidad Andina 

 
2. ALADI 

 
3. TLC 

 
4. Preferencias Arancelarias 

 
5. Reglas de Origen 

 
 

 
 

 Lectura de las fuentes de 
información  

 Debate en clase 
 Toma de decisiones en función de 

las preferencias arancelarias 
 

5° 

 
Del 16 al 21 de 

setiembre 

 
 

     1.    Requisitos de Inocuidad e Higiene 
 

2. Requisitos de Salubridad 
 

3. Requisitos de Etiquetado y Rotulado 

 

 
 

 Exposición debate y aprendizaje de 
los temas. 

 Taller de aplicación de las 
preferencias arancelarias 

 
 



SEMANA CONTENIDOS ACTIVIDADES / EVALUACIÓN 

6° 
 

Del 23 al 28 de 
setiembre 

 

     1.    Factores que determinan los medios de 
pago 

 
2. Clasificación de los medios de pago 

 
3. Los Medios de pago  

 
4. Tipos de Riesgos en el Comercio 

Internacional 

 
5. Seguros en el Comercio 

Internacional 
 

6. Soluciones de riesgos en el Comercio 
Internacional 

 

 

 
 Lectura de las fuentes de 

información  
 Exposición debate y aprendizaje de 

los temas investigados 
 Práctica 02 

 

7° 
 

Del 30 de 
setiembre al 05 

de octubre 

 
1. La Aduana (SUNAT) 

 
2. Los Operadores de Comercio 

Exterior 
 

3. Concepto del régimen de 
importación para  el consumo 

 
4.  Importación Prohibida y 

Restringida 
 
5. Documentación  

 

6. Proceso de Importación  
 

 
 Lectura de las fuentes de 

información  
 Debate en clase 

 

8° 
Del 09 al 12 de 

octubre 

 

 
EXÁMENES PARCIALES 9° 

Del 14 al 15 de 
octubre 

9° 

 
Del 16 de 19 

octubre 

 
1. Concepto del régimen de 

exportación definitiva. 
 

2. Relación del régimen de exportación 
definitiva con otros regímenes 

aduaneros 
 

3. Proceso de Exportación 
 

4. Laboratorio: Taller - Llenado de 
la DUA 

 
 

 Debate en clase. 
 Investigación para profundizar los 

temas 
 Taller – llenado de una DUA 

 
 

10° 
 

Del 21 de 26 
octubre 

 
1. Concepto y proceso del régimen de 

Transito. 
 

2. Concepto y proceso del régimen de 
Transbordo. 

 
3. Concepto y proceso del régimen de 

Reembarque. 

 
 

 

 
 

 Lectura de las fuentes de 
información  

 Debate en clase. 
 Investigación para profundizar los 

temas 
 Exposición debate y aprendizaje de 

los temas investigados 
 

 



SEMANA CONTENIDOS ACTIVIDADES / EVALUACIÓN 

11° 
 

Del 28 de 
octubre al 02 

de noviembre 

 

1. Concepto y proceso del régimen de 

Depósito Aduanero. 
 

2. Concepto y proceso del régimen de 

Admisión Temporal para reexportación en 
el mismo estado. 

 
3. Concepto y proceso de la Exportación 

Temporal para reimportación en el mismo 
estado 

  

 

 Lectura de las fuentes de 
información  

 Debate en clase. 
 Investigación para profundizar los 

temas 
 Exposición debate y aprendizaje de 

los temas investigados.  
 Práctica 03 

12° 
 

Del 04 al 09 de 
noviembre 

 
1. Concepto y proceso administrativo del 

régimen de Exportación Temporal para 
perfeccionamiento pasivo. 

 
2. Concepto y proceso administrativo del 

régimen de Admisión Temporal para 
perfeccionamiento activo 

 

 
 

 Lectura de las fuentes de 
información  

 Debate en clase. 
 Investigación para profundizar los 

temas 
 Exposición debate y aprendizaje de 

los temas investigados. 
 

13° 
 

Del 11 al 16 de 
noviembre 

 
1. Concepto y proceso administrativo del 

régimen de Restitución Simplificada de 
Derechos Arancelarios - Drawback. 

 
2. Concepto y proceso administrativo del 

régimen de Reposición de Mercancías con 
Franquicia Arancelaria. 

  

 
 Lectura de las fuentes de 

información  
 Debate en clase. 

 Investigación para profundizar los 
temas 

 Exposición debate y aprendizaje de 
los temas investigados. 

 
 

 

14° 
 

Del 18 al 23 de 
noviembre 

 

1. Los Operadores de Comercio Exterior 
 

2. Distribución Física Internacional 
 

3. BASC, C-TPAT y Usuario Aduanero 
Certificado 

 
4. Operador Económico autorizado 

 
 

 

 

 
 Lectura de las fuentes de 

información  
 Debate en clase. 

 Investigación para profundizar los 
temas 

 Exposición debate y aprendizaje de 
los temas investigados. 

 Práctica 04 
 

15° 
 

Del 25 al 30 de 
noviembre 

1. Exposición y sustentación de Trabajos de 

Investigación: Plan de Exportación 
 

 

 

16° 
 

Del 02 al 03 de 
diciembre 

1. Exposición y sustentación de Trabajos de 
Investigación: Plan de Exportación 

 

 

16° 
Del 05 al 07 de 

diciembre 

 
 

EXÁMENES FINALES 
17° 

Del 09 al 11 de 
diciembre 
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